
 

 

 

 

 

 

 

- Combien de fonds dois-je recueillir ?  

o Il est plus important de se fixer un objectif atteignable qui vous 

gardera motivé.e. N’oubliez pas qu'il existe plusieurs façons d'y 

parvenir. Par exemple, vous pouvez amasser 500 $ avec 100 

personnes donnant 5 $ chacune, ou 50 personnes donnant 10 $ 

chacune. Chaque don a un impact. 

- Quel est le montant moyen des dons ?  

o La majorité des dons se trouvent entre 20 et 100$! L'indication d'un montant de don 

suggéré sur votre invitation vous permettra d’atteindre votre objectif de collecte de fonds. 

Pensez à ce que le don suggéré symbolique représentatif de notre mission - par exemple 

20,30 $ pour symboliser notre objectif de mettre fin à la pauvreté d'ici 2030. 

- Je ne me sens pas inspiré.e et je suis épuisé.e – que puis-je faire pour maintenir ma 

motivation? 

o Démontrer sa solidarité envers les personnes en situation d’extrême pauvreté est 

important, mais vous devez aussi prioriser votre bien-être. Prenez le temps de recharger 

vos batteries et de prendre soin de vous : 

▪ Établissez vos limites, par exemple, en déterminant des temps fixes pour recueillir 

des fonds. 

▪ Permettez-vous le droit de réévaluer ce qui est faisable et ce qui ne l’est pas. 

Devriez-vous prendre une pause et planifier une collecte de fonds plus intensive à 

la dernière journée de votre défi? 

▪ Demandez à d’autres bénévoles et ami.e.s de vous aider. 

▪ Repensez à un moment de plaidoyer où vous avez ressenti une fierté ou à ce que 

vous avez appris pour vous motiver. 

 

- Je n’ai pas reçu de dons. Que devrais-je faire? 

o La première chose est de vous assurer que vous avez partagé le bon lien et que votre page 

de collecte de fonds fonctionne bien. 

o Pensez à d’autres personnes que vous pourriez solliciter dans votre réseau. 

o Essayez de nouvelles façons de mobiliser votre réseau et faites preuve de créativité. Par 

exemple, que pourriez-vous faire pour attirer l’attention de votre réseau? 

o Assurez-vous de démontrer à quel point vous êtes passionné.e d’être bénévole pour 

Résultats. 

o Demandez un second avis! Montrez ce que vous avez fait à votre groupe de bénévoles et 

comment vous vous y prenez pour expliquer l’importance de faire un don. Les autres 

bénévoles auront peut-être des recommandations à vous faire. 

 

- Comment puis-je surmonter la peur de demander de l’argent? 

o Nous avons tendance à présumer que les gens ne veulent pas dépenser leur argent en 

faisant un don ou que leur situation financière ne leur permet pas. La vérité c’est que vous 

ne le saurez pas avant de le demander. Au final, la décision leur appartient! 

 

- Je ne veux pas avoir l’air de celle/celui qui insiste trop. Comment devrais-je m’y prendre? 

o Selon la réaction de la personne que vous avez sollicitée pour un don, vous pouvez adapter 

votre réponse. Demander plusieurs fois à une personne qui a dit « non » n’est peut-être pas 



 

 

 

 

 

 

 

la meilleure idée. Demander plusieurs fois à une personne qui 

répond « peut-être » signifie seulement que vous faites un suivi 

pour vous assurer qu’elle/il est bien informé.e de ce qu’implique 

faire un don à votre collecte de fonds. Demander plusieurs fois à 

une personne qui répond « Je vais y penser » ou qui semble 

procrastiner revient simplement à permettre à une personne occupée ou indécise de faire 

un don à un moment qui lui convient mieux. Généralement, elle ne fera pas de don si on ne 

fait pas de rappel, car elle a tendance à remettre à plus tard les décisions qu’elle doit 

prendre ou à choisir la voie la plus facile. 

 

- Je ne me sens pas suffisamment préparé.e pour répondre aux questions qui pourraient 

m’être posées – dois-je être un.e expert.e et tout savoir sur le sujet? 

o Il est impossible de tout connaître! Si vous ne connaissez pas la réponse à la question qui 

vous est posée, vous pouvez simplement répondre « Bonne question! Je ne connais pas la 

réponse, mais je vais communiquer avec l’équipe de Résultats à l’instant afin de mieux 

pouvoir vous répondre avant d’aller plus loin. » Cela démontre que vous respectez leur 

besoin d’en savoir davantage et, en plus, cela leur donne un peu plus de temps pour 

réfléchir avant de faire un don. 

o Notre site web est un bon outil pour vous, mais aussi une bonne source d’information pour 

de potentiels donateurs et donatrices. Les personnes qui posent plusieurs questions ont 

souvent besoin de consulter le site web d’une organisation avant de décider de faire un 

don. 

 

- Je ne sais pas si c’est le bon moment de faire une collecte de fonds pour le travail de 

plaidoyer, car il y a X qui se passe actuellement… 

o C’est une préoccupation tout à fait légitime, car il y aura toujours de nombreuses causes 

qui méritent d’être appuyées, mais cela ne devrait pas vous empêcher de faire valoir ce que 

vous considérez comme important. Il est possible d’appuyer plusieurs causes à la fois que 

ce soit auprès d’organisations de plaidoyer ou d’organisations locales. 

o Lorsque vous faites une collecte de fonds, il peut être utile de rappeler la valeur du travail 

de plaidoyer. Le fait de financer des activités sur le « terrain » est tout aussi important que 

de faire un travail de plaidoyer pour accroître le financement du Canada à l’international. 

Vous permettez à ceux et celles qui n’ont pas le temps de faire du plaidoyer de financer une 

organisation qui en a fait sa principale mission. 

 

 

 

 

À propos de Résultats 

 

- Comment puis-je décrire Résultats? 

o Nous sommes un organisme de plaidoyer qui mobilise les gens du quotidien afin de générer la volonté 

politique pour mettre fin à l’extrême pauvreté. En alliant la voix de nos bénévoles à des domaines 

d’action stratégiques, nous contribuons à accroître les ressources dédiées à des programmes et 

politiques efficaces qui soutiennent les personnes vivant dans la pauvreté afin qu’elles aient accès aux 

https://resultscanada.ca/fr/


 

 

 

 

 

 

 

soins de santé, à l’éducation et aux perspectives économiques dont elles 

ont besoin pour s’épanouir. Qu’il s’agisse d’écrire des lettres ouvertes aux 

journaux, d’utiliser les médias sociaux ou de rencontrer des député.e.s, 

nos bénévoles passionné.e.s contribuent à améliorer les conditions de vie 

des personnes vivant dans les pays à faible et moyen revenu. Dans les 

dernières années, le travail de plaidoyer de Résultats visait à promouvoir l’équité en matière de santé 

mondiale, une éducation pour toutes et tous, puis l’inclusion économique.  En tant qu’organisme 

national à but non lucratif, nous avons des organisations sœurs aux États-Unis, au Royaume-Uni, en 

Australie et au Japon, ainsi qu’un réseau mondial de partenaires dans le domaine de la santé en Inde, en 

Zambie, en Tanzanie, au Kenya et en France. Apprenez-en plus à propos de qui nous sommes et de 

notre travail. 

 

- Résultats Canada fournit-il des reçus pour fins d’impôt? 

o En tant qu’organisation à but non lucratif (et non un organisme de bienfaisance), nous ne 

pouvons pas fournir de reçus pour fins d’impôt. Si cela représente une barrière à un.e de 

vos potentiel.le.s donateurs ou donatrices, vous pouvez lui mentionner que Résultats est 

affilié à une fondation de bienfaisance nommée Solutions à la pauvreté mondiale qui est en 

mesure de produire des reçus pour fins d’impôt. Cette organisation appuie le travail de 

Résultats afin de nous permettre d’effectuer des recherches et de la sensibilisation sur 

divers enjeux. Vous pouvez lui transmettre le site web de l’organisation. 

 

- Quelle est la différence entre un organisme à but non lucratif et de bienfaisance? 

o Résultats est un organisme à but non lucratif, et non de bienfaisance. Un organisme de 

bienfaisance travaille directement auprès des bénéficiaires dans le but de réduire la 

pauvreté. Résultats est un organisme à but non lucratif effectuant un travail de plaidoyer, 

ce qui signifie que nous recommandons publiquement d’accroître le financement et 

d’améliorer les politiques en vue de mettre fin à l’extrême pauvreté. Vous pouvez en 

apprendre davantage sur les organismes de bienfaisance enregistrés et les organismes 

sans but lucratif du Canada en cliquant ici. 

 

- Quel est le rôle du personnel de Résultats? 

o Pour mieux former nos bénévoles qui font les travaux qu’un.e lobbyiste ou un.e pro de 

relations publiques font - mais avec authenticité, passion, et crédibilité des gens de 

la communauté qui sont poussés par une mission et non par un profit. 

o Pour transmettre son expertise sur divers enjeux. Nous créons des campagnes qui 

permettent aux bénévoles d’avoir une meilleure compréhension des enjeux liés à l’extrême 

pauvreté et proposons des tactiques pour faciliter la prise de parole auprès de décideurs et 

décideuses politiques et auprès des médias. Nos équipes Politiques et plaidoyer et Affaires 

parlementaires ont plusieurs contacts dans différents milieux liés à leurs champs d’action, 

ce qui permet à Résultats d’accroître son impact en développant ses activités de manière 

stratégique. 

Défi #MettreFinÀLaPauvreté 

https://resultscanada.ca/fr/who-we-are/
https://resultscanada.ca/fr/what-we-do/
http://globalpovertysolutions.ca/_sys/fr/accueil/
https://www.canada.ca/fr/agence-revenu/services/organismes-bienfaisance-dons/faire-bienfaisance-renseignements-a-intention-donateurs/a-propos-organismes-bienfaisance-enregistres/quelle-est-difference-entre-organisme-bienfaisance-enregistre-organisme-sans-lucratif.html


 

 

 

 

 

 

 

 

- À quoi serviront les dons recueillis? 

o Pour ce défi Mettre fin à la pauvreté, notre objectif est de 

collecter conjointement 15 000 $ CA qui seront investis dans la 

croissance de notre réseau de bénévoles dynamiques. Comme l’indique notre feuille de 

route vers l’élimination de la pauvreté, nous devons décupler notre impact en mobilisant 

de plus en plus de Canadien.ne.s ordinaires. Ces dernières années, Résultats a pris de 

l’expansion et compte maintenant plus de 500 bénévoles en activité. Notre objectif est de 

doubler ce nombre pour arriver à 1000. Les fonds levés serviront à sensibiliser plus de 

Canadien.ne.s au pouvoir du plaidoyer, en particulier dans les régions où une plus forte 

présence pourrait donner d’importants résultats. Nous allons également consacrer une 

partie de ces fonds à l’élaboration de nouveaux outils qui renforceront l’influence de nos 

bénévoles en leur inculquant les compétences nécessaires pour avoir un impact majeur. 

 

- Durant combien de jours devrais-je faire le défi? 

o C’est à votre entière discrétion! Cela peut être 1, 5, 10 ou encore 15 jours! La seule chose à 

retenir est que vous devez avoir terminé votre défi au plus tard le 31 octobre. 

 

 

 

 

 

 

 


